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Contact CCI. Albane M
Tel: 03 24 27 87 55,
Mail : amercier@a

Le calendrier 2005

27 septembre

(implication stratégique
et subtilités techniques)

13 octobre

(pour les participants
des sessions du 27 avril 2004
et du 27 septembre 2005)

22 novembre

pourrait,
endre en charge
1= décembre teplacement
ongrie, le regard de la CCI
portera vers l'Australie.
Une mission collective de prospection

(pour les participants des cessions y sera organisée pour fin octobre.

des 15 et 26 septembre 2004
et du 22 novembre 2005) Contact CCI. Anne Bibot.
Tél: 03 24 27 87 58.

Mail : abibot@ardennes.cci.fr






